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Programa

8 horas, 8 epigrafes

Presentacion. Cuestion de conciliacion.

O factor motivador nas negociacions

O formulario do negociador

Enxeneria negociadora: construindo pontes
Persuasion e empatia negociadora

O xogo dos obxectivos e as concesions
Cando falar e cando escoitar?

Dinamicas de negociacion



ANDXO | - METODOLOXEA HORANA

Horario Tedrico / Practico Desenvolvemento por fraccidons horarias
00.00-00.05 Docencia Teorica Enunciado basico do concepto

00.05-00.15 Exposicidn tedrica de contidos

00.15-00.25 Exposicidon practica dun exemplo ilustrativo
00.25-00.30 Exposiciéon audiovisual relacionada
00.30-00.35 Interacciéon Practica Planeamento dun caso practico
00.35-00.48 Tempo de traballo para asua resolucion
00.48-00.55 Exposicion simbdlica de resultados
00.55-00.60 Resultados Extraccién de conclusidns e resumo

Estas actividades formativas, conxuntamente con todos os seus titulos,
materiais expositivos, divulgativos e recursos de difusion tecnoloxica,
intégranse nun compendio titulado “Carteleiras Formativas 2012" que se
atopa depositado no Rexistro Territorial da Propiedade Intelectual da
Direccion Xeral de Creacion e Difusion Cultural da Xunta de Galicia, Oficina
Delegada de Santiago de Compostela. A sua reproducion total ou parcial sen
consentimento expreso de Enxefio Galicia SL constitue un delito.



